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COMUNICATO STAMPA

4Fleet Group Svizzera ha un nuovo Key Account Manager 

Colonia/Volketswil, 02.07.2019. Dal 1° luglio 2019, Cristian Sina è diventato il nuovo Key Account Manager di 4Fleet Group presso Goodyear Dunlop Handelssystemen (GDHS) per la Svizzera.
Come nuovo membro del team vicino a Marco Fabbro, Manager Retail Switzerland, il 43enne si occuperà degli interessi di 4Fleet Group in Svizzera e, in qualità di manager regionale, anche di seguire i partner Premio di lingua tedesca. Sina è il coordinatore centrale per gli affari flotte. Con questa funzione diventa la persona di riferimento per fornitori e clienti oltre a fungere da tramite con la 4Fleet Group di Colonia.

Nato a Brescia, ha lavorato come consulente alla clientela e per i media. Dal 2010 è stato Key Account Manager per Pirelli Tyre (Suisse) SA. In qualità di responsabile vendite nel servizio interno e coordinatore flotte rispondeva dei settori flotte, leasing, accessori per l’automobile e cerchi. Tra i suoi compiti, anche la consulenza tecnica e il supporto riguardanti pneumatici e ruote complete per la rivendita nel settore flotte e leasing.
Sina succede a Zacarias Lozano che ha lasciato la società per occuparsi altrove di nuovi compiti.

Di lingua madre italiana, parla correntemente il tedesco e si dimostra versato anche per la comunicazione e le trattative in francese e in inglese. Grazie alla sua esperienza professionale è la persona idonea per questo suo nuovo compito che si accinge ad affrontare con grande entusiasmo.
Abbiamo raccolto del materiale fotografico, pronto per lei sul nostro sito www.gdhs.de. 
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